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Vous aimez gagner des marchés, donner envie de rêver ? EVIAN Tourisme &
Congrès situé au bord du Lac Léman à proximité de la Suisse (74) recherche pour
renforcer son équipe un
BUSINESS DEVELOPER TOURISME D’AFFAIRES H/F

MISSIONS :
Evian, station 4 saisons aux charmes multiples, blottie entre la rive française du lac et des
Préalpes, ville pilote du développement durable, bénéficie d’un environnement
exceptionnel qui lui a donné sa renommée internationale. Les infrastructures de premier
choix ont permis l’essor du tourisme d’affaires. Avec son Palais Lumière classé, ses
centres de congrès et ses multiples lieux de séminaires résidentiels, Evian est une ville
attractive par la qualité de son offre touristique.
Le pôle tourisme d’affaires, pôle en développement, est une antenne opérationnelle de
l’Office de Tourisme d’Evian, établissement Public Industriel et Commercial (EPIC),
classé en catégorie 1, en charge du tourisme réceptif -accueil des publics et de promotion
du territoire de compétences-. Afin de contribuer efficacement au développement de la
destination et développer son attractivité tourisme d’affaires auprès des entreprises,
fédérations et autres associations, le pôle tourisme d’affaires souhaite renforcer sa
démarche commerciale en accueillant dans son équipe un spécialiste du développement
du tourisme d’affaires.
PROFIL :
Votre intérêt pour le terrain, votre mobilité, votre capacité à travailler en autonomie et
votre rigueur seront des atouts pour le poste. Sociable, doté d’une bonne énergie,
homme/femme de chalenge, vous aimez relever des défis et vous avez envie de rejoindre
une équipe dynamique orientée tourisme et à taille humaine au service d’une ville très
attractive.
Vous êtes titulaire du permis B, parlez couramment Anglais et vous avez une bonne
maitrise des NTIC. Poste basé idéalement à Lyon. CDI de droit privé à pourvoir au plus
tôt. Rémunération fixe + primes selon expérience.
Si l’opportunité de rejoindre une équipe motivée vous intéresse nous vous proposons de
nous faire parvenir CV/LM à notre conseil à l’adresse suivante : recrutement@genesis-
conseil.com. Nous assurons le traitement confidentiel de votre candidature.
CONDITIONS :
De formation supérieure type master 2 en développement commercial, vous avez une
expérience réussie en « business development B2B » dans la vente de séminaires
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résidentiels auprès d’agences et d’entreprises. Habile en prospection, vous assurez la
promotion de la destination Evian et le remplissage de vos centres de congrès. Vous
savez identifier le besoin de votre interlocuteur et proposer des solutions adaptées clé en
mains. Attentif et persévérant, vous aimez travailler en autonomie et prendre du plaisir à
développer le chiffre d’affaires du pôle auquel vous êtes rattaché. Réussir est une forte
motivation pour vous ! En coordination avec le responsable du pôle, vous assurez un
service de qualité et vous mettez un point d’honneur à satisfaire pleinement votre client.
Vous êtes familiarisé avec le marché MICE que vous pratiquez.
CONTACT :

Informations complémentaires

Informations de publication
Publication sur Emplois-Espaces depuis le 21 janvier 2024
Référence sur Emplois-Espaces : Emplois-Espaces/n°56822

Synthèse de l'annonce
Annonceur
    Evian tourisme
Contrat
    CDI
    Temps complet
    Début : dès que possible
    Salaire proposé : Non précisé
À propos du candidat
    Formation : Bac+5 et plus
    Expérience : Confirmé
Lieu de travail
    Lyon - Rhône
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